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El talento y la vanguardia que demuestran los profesionales del sector tecnológico recibió un merecido 
reconocimiento en este encuentro anual celebrado en Madrid

 El Hotel The Westin Palace de Madrid 
se vistió de gala un año más para dar la 
bienvenida a una importante noche en 
el mundo de la tecnología española. El 
pasado 30 de mayo, El Suplemento ce-
lebró la VII gala de los Premios Naciona-
les de Tecnología. Bajo la cúpula majes-
tuosa del icónico hotel, emprendedores, 
empresarios innovadores y compañías 
tecnológicas se congregaron para cele-
brar los avances tecnológicos y honrar a 
aquellos cuyo trabajo incansable ha im-
pulsado el progreso del país.

En los últimos años, España ha expe-
rimentado una notable evolución en el 
ámbito tecnológico, marcada por un cre-
cimiento constante y significativo, con 
un aumento en la creación de startups 
y empresas emergentes que han contri-
buido a diversificar y enriquecer el eco-
sistema tecnológico del país.

La digitalización ha permitido mejorar 
la eficiencia, la productividad y la com-
petitividad de las empresas españolas, 
además de impulsar la creación de nue-
vos modelos de negocio y la generación 
de empleo en el sector tecnológico. 
Además, nuestro país ha apostado por 
la investigación y la educación en tec-
nología, con la creación de programas 
y proyectos destinados a fomentar la 
formación en disciplinas STEM (Ciencia, 
Tecnología, Ingeniería y Matemáticas) 
desde edades tempranas. Esto no ha pa-
sado desapercibido por la organización 
de los Premios, que ha querido valorar 
el trabajo y esfuerzo de todos los activos 
tecnológicos de nuestro país, celebran-
do sus logros y aportándoles un peque-
ño incentivo para continuar avanzando y 
posicionando a España en la vanguardia 
tecnológica.

La gala

La velada comenzó con un animado 
cóctel de bienvenida, donde los invitados 
tuvieron la oportunidad de intercambiar 

ideas y compartir experiencias en un 
ambiente distendido. El photocall, ins-
talado bajo la cúpula de vidrio del hotel, 
capturó los momentos más destacados 
de la noche, inmortalizando las sonrisas 
de los protagonistas ante la expectativa 
de lo que estaba por venir.

La ceremonia de entrega de premios 
se celebró en el salón Medinaceli y fue el 
punto culminante de la noche. Comenzó 
con el discurso de apertura del director 
de los Premios, Antonio Queijeiro, quien 
hizo un recorrido por los avances tecno-
lógicos más significativos de las últimas 
cinco décadas. Terminó señalando la 
importancia de la innovación y la van-
guardia en el mundo actual, resaltando 
la irrupción de la inteligencia artificial en 
los últimos años: “detrás de cada innova-
ción hay una mano humana, y debemos 
liderar este futuro con valentía. En lugar 
de ver la IA como una amenaza, debe-
mos usarla como una herramienta po-
derosa”, sugería Queijeiro, que recordó 
el fin último de los premios recordando 
que “estamos aquí para reconocer a in-
dividuos y organizaciones que han he-
cho contribuciones en diversos campos, 
convirtiendo visiones futuristas en reali-
dades tangibles”.

La comunicadora Raquel Castro pre-
sentó la velada y se encargó de ir lla-
mando al escenario a cada uno de los 
galardonados, que dispuso de un tiem-
po para dar un breve discurso de agra-
decimiento tras recibir el galardón.  Des-
de startups emergentes hasta empresas 
consolidadas, la diversidad de los pre-
miados reflejaba la amplitud y el alcance 
del panorama tecnológico en España. 
Entre los galardonados, se encontraban 
la APP de Eltiempo.es, con más de 15 
millones de usuarios únicos al mes, y la 
plataforma low-code Outsystems, galar-
donadas en las categorías APP y Softwa-
re, respectivamente. 

El toque musical de la noche

Pero la noche no solo fue de reconoci-
mientos, también fue un espectáculo de 
música y entretenimiento. Las actuacio-
nes en vivo de la soprano Catalina Ro-
dríguez y el cantante madrileño Curricé 
deleitaron a los asistentes, brindando 
momentos de celebración en medio de 
la protocolaria ceremonia de entrega. 
Catalina Rodríguez fue la encargada de 
amenizar la apertura de la ceremonia de 
entrega y también el descanso, en el que 
interpretó magistralmente una versión 
del popular tema ‘Summertime’. 

Una vez entregados los 15 galardones 
de esta edición, el gerente de El Suple-
mento, Pablo Suñer, subió al escenario 
para pronunciar el discurso de clausura. 
En su discurso, Suñer aprovechó para 
reconocer el trabajo y esfuerzo no solo 
de todos los premiados de la noche, 
sino también de sus acompañantes, de 
sus familias y de sus amigos, que “han 
contribuido a hacer posibles sus lo-
gros”, reconocía el gerente, que finalizó 
su discurso animando a los presentes a 
seguir mirando hacia el futuro: “Sigamos 
trabajando, inspirándonos mutuamente 
y construyendo un futuro basado en la 
tecnología”, concluyó. 

Antes de despedir el evento, Raquel 
Castro aprovechó para agradecer la co-
laboración del diseñador Félix Ramiro, 
encargado de vestir al director y gerente 
de El Suplemento con sendos esmóqui-
nes perfectos para la ocasión. Además, 
la presentadora anunció la apertura de 
candidaturas para los European Tech-
nology Awards, también organizados 
por El Suplemento, que celebrarán su V 
edición el próximo 29 de noviembre en 
Budapest. 

El cierre de la ceremonia de entre-
ga corrió a cargo del cantante Curricé, 

quien interpretó una bonita versión de la 
canción de Leiva, ‘Lady Madrid’. El artista 
madrileño, que se dio a conocer en su 
paso por el concurso La Voz, demostró 
su talento a todos los presentes hacien-
do vibrar al salón con su personal inter-
pretación. 

Y así, entre premios, música, celebra-
ción y aplausos, la gala de los Premios 
Nacionales de Tecnología llegó a su 
punto final con una cena de gala exqui-
sita, diseñada por el chef José Luque. 
La cena fue un momento de relajación 
y desconexión donde los invitados com-
partieron conversaciones animadas y 
brindaron por un futuro lleno de posibi-
lidades tecnológicas. A los postres, Cu-
rricé volvió a hacerse con el escenario, 
esta vez acompañado por su banda, Viva 
la Vida Band, para despedir la velada con 
un popurrí de conocidas canciones que 
levantaron al salón en un fin de fiesta 
muy animado. 

Los European Technology Awards
preparan su V edición

Los Premios Nacionales de Tecnología 
no solo reconocen los logros e innova-
ciones del presente, sino que también 
inspiran a todos los profesionales y em-
presas tecnológicas a seguir persiguien-
do la excelencia en sus respectivos 
campos y a seguir moldeando el futuro, 
contribuyendo así al continuo progreso y 
desarrollo de nuestro país.

Ahora, El Suplemento trabaja ya en sus 
próximas galas internacionales. Los Eu-
ropean Technology Awards llegarán a fi-
nales de año para celebrar la innovación 
y los avances europeos en el sector tec-
nológico, reconociendo también a todas 
aquellas empresas o profesionales es-
pañoles del sector cuyo talento traspasa 
fronteras. 
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SOCRATECH
FORMACIÓN
www.socratech.es

Carlos Yáñez García recogiendo el premio

Foto de familia de todos los galardonados de la noche junto a la dirección de los premios 

Hoy en día, la demanda de profesio-
nales capacitados en programación se 
ha disparado. En este contexto, emerge 
SocraTech como un centro de formación 
pionero que no solo enseña, sino que 
transforma vidas a través de la educa-
ción en nuevas tecnologías.

Fundada en 2021 por el ingeniero de 
software Carlos Yáñez, SocraTech ha de-
safiado los estereotipos sobre la com-
plejidad de la programación. Con la mi-
sión de hacer entender la programación 
de forma clara y simple, haciéndola ac-
cesible a personas que, sin conocimien-
tos previos, se pueden reciclar y comen-
zar a trabajar en el sector del desarrollo 
de software. Con estos principios, Socra-
Tech se ha convertido en un referente 
dentro de la formación tecnológica.

Lo que distingue a SocraTech es su en-
foque práctico y por proyectos. En lugar 
de centrarse en la teoría, se centra en 
realizar formaciones prácticas y realis-
tas que preparan a los alumnos para el 
mundo laboral desde el primer día. Este 
enfoque se refleja claramente en su ga-
lardonado Bootcamp Full-Stack Web 
Developer que, con una duración de 16 

semanas, ha logrado una tasa de em-
pleabilidad del 95% entre sus graduados, 
en el campo de desarrollo de software.

El enfoque práctico de SocraTech se 
desarrolla creando proyectos significati-
vos para los estudiantes, como proyec-
tos que imiten el comportamiento de 
aplicaciones reales que conocen, y tam-
bién la creación de un proyecto real de 
una empresa real durante las últimas 3 
semanas del Bootcamp Full-Stack Web 
Developer. Así, los estudiantes tienen la 
oportunidad de poner en juego todo lo 
que han aprendido, obteniendo expe-
riencia profesional incluso antes de ter-
minar la formación.

Los altos salarios, la conciliación y el 
teletrabajo son aspectos que no pasan 
desapercibidos para los estudiantes de 
SocraTech. Conscientes de esta tenden-
cia, la institución ofrece sus formaciones 
completamente online, sin sacrificar la 
interactividad y la cercanía entre profe-
sores y alumnos. Las clases en directo 
permiten que los estudiantes participen 
activamente y planteen sus dudas en 
tiempo real, creando un ambiente de 
aprendizaje colaborativo y estimulante. 

Programar es fácil si te lo enseñan bien

Además, SocraTech ofrece a sus alum-
nos una bolsa de empleo y asesora-
miento laboral de por vida.

Detrás del éxito de SocraTech se en-
cuentra una combinación de experien-
cia, innovación y dedicación. Con más de 
5 años de experiencia impartiendo boot-
camps y más de 400 alumnos formados, 
el fundador, Carlos Yáñez, ha consolida-
do a SocraTech como un referente en el 

ámbito de la formación en tecnología.

Pero SocraTech no se detiene ahí. Con 
una visión de futuro, ofrece formación en 
otros campos relacionados, como QA, 
Data y UX/UI. Con un equipo de profe-
sores altamente experimentados y una 
metodología práctica, SocraTech se po-
siciona como el aliado ideal para aque-
llos que buscan iniciar una carrera en el 
apasionante mundo de la tecnología.
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ámbito de la formación en tecnología.

Pero SocraTech no se de
una visión de futuro, ofrece f
otros campos relacionados, como Q
Data y UX/UI. Con un equipo de profe
sores altamente experimentados y
metodología práctica, SocraTech se po
siciona como el aliado ideal para aque
llos que buscan iniciar una carrera en 
apasionante mundo de la tecnología.

ADDITOUT
CONSULTORA TECNOLÓGICA

www.additout.com

Íñigo Argaluza en el escenario con el premio

En un mundo donde la tecnología 
avanza a pasos agigantados, contar con 
un aliado confiable en el ámbito de la 
consultoría tecnológica y de la gene-
ración e implantación de soluciones en 
esta área se vuelve crucial para el éxito 
empresarial. En este contexto nace la 
compañía AdditOut, una joven y diná-
mica empresa con sede en Bilbao com-
puesta por un equipo de profesionales 
de Tecnologías de la Información (TI), 
con una experiencia media de más de 
10 años.

Desde su fundación en 2013 por Íñi-
go Argaluza, un visionario que busca-
ba trascender los criterios puramente 
económicos en el desarrollo tecnológi-
co, AdditOut ha sido un referente en la 
conceptualización, desarrollo e imple-
mentación de soluciones integradas y 
altamente usables adaptadas a las ne-
cesidades específicas de sus clientes, 
ofreciendo sus servicios a empresas y 
entidades de todo el mundo.

Una de las características distintivas 
de AdditOut es su enfoque integral y 
colaborativo. Su equipo interdiscipli-
nario enfrenta el desafío de desarrollar 
proyectos de software de alta calidad 
para empresas y entidades de todo tipo, 
al tiempo que trabaja codo a codo con 
sus clientes para garantizar un excelen-
te desempeño en la consecución de so-
luciones de  alto valor añadido.

La clave del éxito de AdditOut radica 
en su versatilidad y su capacidad para 

El aliado tecnológico de las empresas en su camino hacia la innovación

escuchar, comprender y adaptarse a las 
circunstancias definidas en el contex-
to de cada cliente. Esta adaptabilidad, 
combinada con una larga experiencia 
en el campo de la consultoría tecnoló-
gica y de la implantación de soluciones, 
le ha llevado a implementar de forma 
exitosa proyectos sofisticados tanto a 
nivel nacional como internacional, para 
empresas y entidades de relevancia en 
sectores diversos tales como el edu-
cativo, el de la energía, el de la gestión 
del talento, el industrial manufacturero 
o el farmacéutico entre otros, agregan-
do siempre valor real a las operaciones 
empresariales.

Así, en los últimos años, la compañía 
ha diseñado, desarrollado e implemen-
tado, por ejemplo, el observatorio del 
talento de Oporto, proyecto de refe-
rencia en este ámbito a nivel europeo. 
Igualmente, hace ya algún tiempo que 
implementó un innovador sistema de 
comprensión del lenguaje natural para 
la UCD de Dublin, la mayor universidad 
de Irlanda, y se encuentra actualmente 
inmersa en varios proyectos innovado-
res de desarrollo de aplicaciones para 
distintas empresas industriales.

Estos son solo algunos ejemplos de 
cómo AdditOut está liderando el cami-
no hacia la innovación tecnológica en 
diferentes sectores. Lo que diferencia a 
esta empresa vasca es su compromiso 
con la calidad y la eficiencia, que la lleva 
a sobresalir por sus soluciones de van-
guardia.

G2A.COM
MARKETPLACE

www.g2a.com/es

Antonio Queijeiro entregó el galardón a Katarzyna Jakubiec

La compra y venta de códigos digita-
les para ítems como videojuegos, DLCs, 
tarjetas de regalo, suscripciones, sof-
tware o e-learning se ha convertido en 
un servicio fundamental para la comuni-
dad gamer. En este contexto, G2A.COM 
se erige como el líder del sector, ofre-
ciendo un vasto catálogo de videojue-
gos y otros códigos digitales, todo con 
entrega instantánea y completamente 
online. 

Desde sus inicios hasta convertirse en 
el marketplace más grande del mundo, 
G2A.COM ha sido pionero en la demo-
cratización del acceso al entretenimien-
to digital. En una reciente entrevista, el 
fundador de G2A, Bartosz Skwarczek, 
compartió los secretos detrás del éxito 
de la plataforma, destacando la impor-
tancia de entender y satisfacer las nece-
sidades del cliente actual.

Skwarczek señaló que G2A.COM se 
basa en seis factores clave: precios com-
petitivos, un extenso catálogo, múltiples 
opciones de pago, atención al cliente de 
calidad, experiencia de usuario fluida y 
seguridad en las transacciones. Estos 
pilares han impulsado el crecimiento de 
la empresa, que ha alcanzado más de 
100 millones de productos vendidos y 
30 millones de clientes satisfechos.

Con los años, G2A.COM ha evolucio-
nado para adaptarse a las necesidades 
cambiantes de sus usuarios. A través de 
asociaciones con más de 70 equipos 
de eSports de renombre y 110 eventos 

deportivos de alto perfil, la plataforma 
ha logrado llegar a una audiencia más 
amplia y diversa. 

Uno de los aspectos más destacados 
de la plataforma es su enfoque en la 
seguridad, la gran diversidad de méto-
dos de pago disponibles, incluyendo los 
más populares en cada mercado, y rigu-
rosos procesos de verificación para los 
vendedores, con los que la plataforma 
ha logrado mantener una tasa de tran-
sacciones fraudulentas muy por debajo 
de la media de la industria, que fue del 
2,9% durante el último año.

Además, G2A.COM se distingue por su 
atención a la diversidad y la inclusión. 
Con una estrategia de marketing global, 
la empresa busca llegar a una amplia 
gama de audiencias, desde jugadores 
empedernidos, hasta consumidores 
casuales de entretenimiento digital. La 
plataforma ha adoptado tecnologías de 
vanguardia, como la realidad aumenta-
da y la inteligencia artificial, para ofrecer 
experiencias únicas y atractivas. 

En cuanto al futuro, G2A.COM continúa 
expandiendo sus horizontes, explorando 
nuevas formas de mejorar la experien-
cia del usuario y hacer que el entreteni-
miento digital sea accesible para todos. 
Con un enfoque en la diversidad, la se-
guridad y la innovación, G2A.COM se po-
siciona como el destino definitivo para 
los amantes del entretenimiento digital 
en todo el mundo.

El marketplace más grande del mundo en entretenimiento digital
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PROTEOS BIOTECH
BIOTECNOLOGÍA
www.proteosbiotech.com

Juan Ángel García en un momento de su discurso

Proteos Biotech es una empresa líder 
en el campo de la biotecnología espe-
cializada en la investigación y produc-
ción de enzimas recombinantes para 
aplicaciones en dermatología y medici-
na estética.  

Desde su fundación en 2010 y bajo la 
marca pbserum, la empresa ha expe-
rimentado un crecimiento exponencial 
y constante, desarrollando productos 
exclusivos para uso médico y convir-
tiéndose en un referente indiscutible en 
su sector a nivel internacional, ya que 
cuenta con presencia en más de 50 paí-
ses.

Con instalaciones ubicadas estratégi-
camente en Albacete y Madrid, Proteos 
Biotech cuenta con la capacidad tecno-
lógica e industrial que cumple con los 
más altos estándares de calidad avala-
dos por certificaciones internacionales y 
hace posible la participación en nume-
rosos proyectos de I+D+i, permitiendo 
así el desarrollo de dos nuevas líneas: 
smartker y specific; las cuáles se suman 
a una amplia gama de productos para 
ahora abordar las necesidades clínicas 
más frecuentes relacionadas con la 

salud y apariencia de la piel, así como 
promover el rejuvenecimiento y repara-
ción de la piel por marcas como estrías 
y cicatrices de acné. 

El compromiso de Proteos Biotech 
con la excelencia y la innovación se ve 
reflejado en su ambicioso programa de 
investigación científica, cuyo objetivo es 
ofrecer nuevos tratamientos en condi-
ciones no resueltas y sumar alternativas 
terapéuticas a las más de 15 indicacio-
nes que hoy se tratan con enzimas re-
combinantes, así como consolidar la 
evidencia médica que abarca diversos 
estudios clínicos sometidos y ya publi-
cados, cuyo objetivo es proporcionar a 
profesionales médicos la seguridad de 
contar con las mejores herramientas en 
su práctica clínica.

Desde finales del año 2023, la partici-
pación de un nuevo socio estratégico, 
Tresmares Capital, permitirá a la compa-
ñía seguir poniendo pleno foco en la in-
novación, continuar con la expansión y, 
en colaboración con la comunidad mé-
dica, mejorar la salud de la piel de miles 
de pacientes alrededor del mundo.

Un referente en la investigación y producción de
enzimas recombinantes en la medicina

Javier Pérez Llanera y Miguel Hita recogiendo el premio

Fideltour es un CRM que ofrece una 
solución integral y especializada para el 
sector hotelero, transformando la forma 
en que los establecimientos interactúan 
con sus clientes.

Fideltour no es solo un sistema de 
gestión de relaciones con el cliente, 
sino una herramienta poderosa diseña-
da para ayudar a los hoteles a fidelizar 
a sus clientes mediante la creación de 
experiencias personalizadas y comuni-
caciones dirigidas. Lo hace a través de 
la recopilación y análisis inteligente de 
datos de los huéspedes, permitiendo 
a los hoteleros comprender mejor sus 
preferencias y comportamientos para 
adaptar sus servicios y ofertas de mane-
ra efectiva.

La personalización es la clave en la 
industria hotelera, y Fideltour CRM lleva 
esta premisa a un nuevo nivel. Con una 
segmentación detallada de los clien-
tes y la automatización de campañas 
de marketing, los hoteles pueden en-
viar mensajes personalizados alineados 
con las necesidades y deseos de cada 
huésped. Esta estrategia no solo mejo-
ra la satisfacción del cliente, sino que 
también aumenta las posibilidades de 
repetición de negocio y recomendacio-
nes positivas, elementos cruciales para 
el éxito a largo plazo.

Pero la contribución de Fideltour va 
más allá de la personalización. Además 
de mejorar la retención de clientes, este 
CRM proporciona a los hoteleros herra-
mientas avanzadas de análisis y reporte, 

ofreciendo insights valiosos sobre la efi-
cacia de sus estrategias de marketing 
y operaciones. Al tener acceso a esta 
información, los hoteles pueden tomar 
decisiones informadas para optimizar 
sus servicios y ofertas, asegurando que 
se mantengan relevantes y competitivos 
en el mercado. La implementación de 
Fideltour representa una inversión en el 
futuro del hotel, al enfocarse en la cons-
trucción de relaciones sólidas y durade-
ras con los clientes.

El ascenso de Fideltour en el mercado 
no ha pasado desapercibido. Con más 
de 800 hoteles confiando en sus servi-
cios y logrando más de 100.000.000 de 
euros en transacciones para sus clien-
tes, esta empresa ha consolidado su 
posición como líder indiscutible en el 
ámbito del CRM hotelero. Su presencia 
destacada en eventos como Fitur 2024 
subraya su creciente importancia en un 
mercado cada vez más digitalizado y 
centrado en la sostenibilidad.

Fideltour ha llegado para transformar 
el sector hotelero, ofreciendo una solu-
ción integral y especializada que empo-
dera a los hoteleros para conectar, co-
nocer y fidelizar a sus clientes de manera 
eficaz y personalizada. Con su enfoque 
innovador, su compromiso con la exce-
lencia y su capacidad para adaptarse a 
las necesidades cambiantes del merca-
do, se posiciona como un socio indis-
pensable para los hoteles que buscan 
prosperar en un entorno competitivo y 
en constante evolución.

FIDELTOUR
CRM

www.fideltour.com

Conectando, conociendo y fidelizando al huésped en el sector hotelero
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salud y apariencia de la piel, así como 
promover el rejuvenecimiento y repara-
ción de la piel por marcas como estrías 
y cicatrices de acné. 

El compromiso de Proteos Biotech 
con la excelencia y la innovación se ve 
reflejado en su ambicioso programa de 
investigación científica, cuyo objetivo es 
ofrecer nuevos tratamientos en condi-
ciones no resueltas y sumar alternativas 
terapéuticas a las más de 15 indicacio-
nes que hoy se tratan con enzimas re-
combinantes, así como consolidar la 
evidencia médica que abarca diversos 
estudios clínicos sometidos y ya publi-
cados, cuyo objetivo es proporcionar a 
profesionales médicos la seguridad de 
contar con las mejores herramientas en 
su práctica clínica.

Desde finales del año 2023, la partici-
pación de un nuevo socio estratégico, 
Tresmares Capital, permitirá a la compa-
ñía seguir poniendo pleno foco en la in-
novación, continuar con la expansión y, 
en colaboración con la comunidad mé-
dica, mejorar la salud de la piel de miles 
de pacientes alrededor del mundo.

BID SOLUCIONES
BUSINESS INTELLIGENCE

www.bidsoluciones.es

Roberto Roizo posa con el trofeo y el diploma

La pasión de BID Soluciones es trans-
formar los datos de los negocios de 
sus clientes en decisiones estratégicas 
claras y efectivas. Su especialización en 
servicios de Business Intelligence está 
diseñada para empoderar a la empresa 
hacia el crecimiento y el éxito sostenido. 

Su misión es dotarla de las herramien-
tas y el conocimiento necesarios para 
tomar decisiones fundamentadas en 
datos sólidos y confiables. 

En el competitivo entorno empresa-
rial actual, entender a la audiencia y 
optimizar las estrategias de marketing 
es más crucial que nunca. Por ello, en 
BID, ofrecen soluciones personalizadas 
que permiten identificar oportunidades 
emergentes y afinar las campañas pu-
blicitarias para maximizar el retorno de 
inversión. Reconocen también la impor-
tancia crítica de la eficiencia operativa y 
la optimización de procesos. 

Sus servicios se extienden al análisis 
exhaustivo de las operaciones y flujos 
de datos. Utilizan herramientas avan-
zadas de análisis para detectar inefi-
ciencias, identificar cuellos de botella 
y diseñar soluciones que redefinan los 

procesos empresariales. Ya sea mejo-
rando la cadena de suministro, la ges-
tión de inventarios o la logística, su ob-
jetivo es aumentar la productividad y 
eficiencia operacional de sus clientes. 

Creen que la clave para un negocio 
reside en la construcción de relaciones 
significativas basadas en la confianza 
mutua y el compromiso compartido. Su 
enfoque no solo busca conectar a sus 
clientes con su público, sino también fo-
mentar relaciones genuinas y duraderas. 
Este compromiso con la satisfacción del 
consumidor es lo que los distingue y los 
convierte en un referente en el sector. 

Además, son conscientes de que cada 
negocio tiene una historia única y nece-
sidades específicas, por lo que su equi-
po se dedica a escuchar, comprender 
y colaborar estrechamente con cada 
cliente para ofrecer soluciones perso-
nalizadas que se adapten a su visión y 
objetivos. Creen en la importancia de 
construir un diálogo abierto y honesto, 
donde la retroalimentación mutua les 
permita perfeccionar sus estrategias y 
alinear sus servicios con las metas del 
cliente. 

Soluciones a medida para optimizar la adaptación empresarial
a las nuevas tecnologías

Es esta cercanía la que les permite 
ser más que un proveedor de servicios; 
son un socio comprometido con el éxi-
to de sus clientes, dispuesto a acom-
pañar cada paso hacia un crecimiento 

sostenible.  “Nuestro valor no está en lo 
que hacemos mientras estamos, sino en 
lo que perdura cuando nos vamos”, ase-
guran desde la compañía. 

Desde su inicio en 1987, AM System 
ha sido un referente en el desarrollo de 
software empresarial, brindando solu-
ciones especializadas para pequeñas y 
medianas empresas (PYMEs). Su com-
promiso con la simplicidad y la funcio-
nalidad ha marcado su trayectoria, con-
virtiéndola en una compañía líder en el 
mercado de gestión empresarial.

En sintonía con las demandas del mer-
cado actual, AM System destaca por 
sus soluciones en la nube. Su platafor-
ma estrella, ALO Suite, es un software 
integral que fusiona las funcionalidades 
de un ERP y un CRM, ofreciendo un con-
trol completo del negocio en las áreas 
de facturación, finanzas, contabilidad y 
tesorería. Con un tablero visual e intui-
tivo, ALO Suite permite controlar y ana-
lizar información relevante de manera 
eficiente.

Además de ALO Suite, AM System ha 
desarrollado ALO PMS, una platafor-
ma de gestión hotelera en la nube que 
abarca todas las áreas de un hotel o alo-
jamiento turístico, desde reservas hasta 
gestión de recursos.

La historia de AM System está mar-
cada por hitos significativos. Desde sus 
primeras aplicaciones, AMCONTA y 
AMGESCO, hasta su diversificación en 

AM SYSTEM
ERP

www.amsystem.es

Sebastián Moya dio un breve discurso agradeciendo el premio

Soluciones empresariales para gestionar todas las áreas de la empresa
en una misma plataforma y desde cualquier dispositivo

sectores como el oleícola y el turístico, 
la empresa ha demostrado su capaci-
dad para adaptarse y evolucionar.

El éxito de AM System se debe en gran 
medida a su talentoso equipo humano. 
Con 36 empleados altamente cualifica-
dos, la empresa prioriza la formación 
continua para mantenerse a la vanguar-
dia de la tecnología y ofrecer un servi-
cio de calidad a sus clientes.

Elegir AM System significa optar por 
una empresa con una amplia expe-
riencia y un sólido historial de éxito. 
Sus aplicaciones han sido ampliamen-
te probadas y ofrecen compatibilidad 
y personalización para adaptarse a las 
necesidades de cada negocio. Con so-
luciones en la nube, actualizaciones 
regulares y herramientas integrales, la 
compañía se posiciona como un aliado 
confiable para la gestión empresarial.

AM System ha demostrado ser un 
actor clave en el mercado de solucio-
nes ERP, ofreciendo innovación, cali-
dad y compromiso. Con su enfoque en 
la nube, su equipo especializado y su 
dedicación a la excelencia, continúan 
siendo una opción segura para empre-
sas que buscan optimizar sus operacio-
nes y alcanzar el éxito empresarial.
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MEROCOM SOLUTIONS
CONECTIVIDAD

www.merocomsolutions.com

VOLT
SMART ENERGY

www.volthome.com

Borja Peñalver y Pedro Valleja con el premio

En el dinámico mundo de las energías 
renovables, la empresa de origen cen-
troamericano, Volt, ha estado abriendo 
el camino hacia un futuro más limpio 
y sostenible. Desde sus comienzos en 
Panamá en 2015, la compañía ha ex-
perimentado un gran crecimiento y ha 
expandido su alcance desde América 
Central y el cono sur hasta los Estados 
Unidos. Con una visión audaz y un com-
promiso inquebrantable con la innova-
ción, Volt se ha convertido en un actor 
crucial en la transición hacia un sistema 
energético más sostenible y eficiente. 

El viaje de Volt comenzó cuando el em-
prendedor español Borja Peñalver vio 
una oportunidad única en el floreciente 
campo de la energía solar fotovoltaica. 
Después de años de experiencia en 
banca privada y dirección financiera en 
Chile, Peñalver decidió embarcarse en 
una nueva aventura empresarial. Fundó 
la empresa SolarLatam en 2015 con la 
visión de crear un líder regional en la 
instalación de energía solar para auto-
consumo en la región, inspirado en el 
modelo exitoso de SolarCity en Estados 
Unidos.

Con una inversión inicial de 30.000 dó-
lares, Peñalver sembró la semilla de lo 
que se convertiría en Volt Energy Group. 
En 2016, junto con Alex Bril, lograron 
una ronda de financiamiento de 400.000 
dólares para expandir sus operaciones 
a Argentina y Chile. Esta fue solo la pri-
mera de muchas etapas en el viaje de 
crecimiento y expansión de la empresa.

En los años siguientes, Volt consolidó 
su presencia en América Latina, imple-
mentando soluciones solares tanto re-
sidenciales como industriales en países 
como Colombia, Costa Rica y Argentina. 
Su enfoque en la sostenibilidad y la in-
dependencia energética conquistó a 
clientes y comunidades en toda la re-
gión.

En 2020, la compañía abrió una sucur-
sal en Miami, marcando su entrada en 
el mercado estadounidense e incorpo-
rándose en ese momento Pedro Vallega 
como cofundador. Esta estratégica ubi-
cación fue un paso crucial para la em-
presa, que completó con éxito cientos 
de proyectos de solares y de almacena-
miento de energía en Florida. 

Ayudan a los propietarios de viviendas a lograr la independencia energética 
a través de un enfoque integral en la generación, el almacenamiento

y la gestión de la energía 

En 2023, la empresa amplió su cartera 
de productos y servicios, incorporan-
do techos solares, aire acondicionado 
y aerotermia, cargadores de vehículos 
eléctricos, aislamiento térmico y eficien-
cia energética. La compañía está desa-
rrollando una aplicación que consiste 
en un innovador sistema de monitoreo y 
gestión que brinda a los clientes infor-
mación en tiempo real sobre la produc-
ción y el uso de su energía, además de 
permitirles gestionar todos los dispositi-
vos inteligentes del hogar. 

Actualmente, Volt factura más de 25 
millones de euros al año y continúa ex-
pandiéndose en los Estados Unidos, con 
planes de llegar a más estados en los 
próximos años, empezando por Texas 
en 2025. Con Borja Peñalver, Alex Bril y 
Pedro Vallega a la cabeza como cofun-
dadores y líderes de la empresa, Volt 
sigue siendo pionera en la industria de 
la energía, comprometida a hacer que la 
independencia energética sea una reali-
dad para todos.

INKOLAN
SMART CITIES

www.inkolan.com

Lucía Alcibar-Arechuluaga recogió el galardón

Inkolan es una agrupación compuesta 
por los principales operadores de servi-
cios públicos en España que ha revolu-
cionado el sector de las ciudades inte-
ligentes. Desde su fundación en 1999, 
ha destacado por su compromiso con la 
digitalización y la eficiencia en la gestión 
de infraestructuras urbanas. Especializa-
da en el suministro online de información 
digital de redes de servicios públicos, 
Inkolan ha establecido un estándar de 
excelencia en el sector.

La plataforma en línea de Inkolan ofre-
ce a sus clientes acceso inmediato a da-
tos cartográficos de servicios esenciales 
como agua, gas, electricidad, telecomu-
nicaciones y redes municipales. Esta in-
formación, antes difícil de obtener y que 
requería semanas de trabajo, ahora está 
disponible en cuestión de minutos, las 
24 horas del día y los 365 días del año. 

Entre las ventajas que ofrece Inko-
lan se encuentran la inmediatez, la dis-
ponibilidad constante desde cualquier 
lugar, la sencillez de uso a través de 
su plataforma única y la fiabilidad y efi-
ciencia de la información proporcionada, 
que coincide con la que se obtendría 

directamente de los sistemas propios de 
los socios de la empresa.

Inkolan cuenta con una amplia red de 
socios y colaboradores, que incluyen al-
gunas de las empresas más importantes 
del país en los sectores de electricidad, 
gas, telecomunicaciones y agua, así 
como con numerosos ayuntamientos 
que ponen su información a disposición 
de la plataforma. Este enfoque colabo-
rativo asegura que la información pro-
porcionada sea completa, actualizada 
y uniforme, facilitando la toma de deci-
siones tanto para el sector público como 
privado.

La empresa está comprometida con 
la calidad, habiendo implantado un Sis-
tema de Calidad según la norma ISO 
9001:2015. Esta certificación garantiza 
que todas las acciones de Inkolan estén 
orientadas hacia la satisfacción máxima 
del cliente y el cumplimiento estricto de 
las regulaciones legales.

Pero más allá de su papel como pro-
veedor de información, Inkolan está a 
la vanguardia de la innovación en el 
ámbito de las ciudades inteligentes. Su 

Un referente en el suministro de información digital a
través de su plataforma online

proyecto de Gemelos Digitales, réplicas 
virtuales de las infraestructuras urba-
nas, representa un salto adelante en la 
gestión y planificación urbana. Este pro-
yecto conecta las redes de distribución 
de los operadores de servicios con los 
modelos de ciudad, ofreciendo nuevos 
servicios y posibilitando la simulación 
de diferentes escenarios para la toma de 
decisiones informadas.

Con el objetivo de seguir avanzando, 
Inkolan está explorando las posibilida-
des que ofrece la inteligencia artificial 
para desarrollar nuevos servicios basa-
dos en datos. Su visión es clara: contri-
buir al diseño de los territorios del futuro, 
aportando soluciones inteligentes que 
mejoren la calidad de vida de los ciuda-
danos y promuevan la sostenibilidad y la 
eficiencia energética.
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Pablo Suñer (derecha) entregó el galardón a José Antonio Vizoso

Merocom Solutions es una compañía 
española con filial en Estados Unidos y 
partners en China que destaca por su 
conocimiento de los mercados nacional 
y chino gracias a su equipo multicultural 
de accionistas y empleados con más de 
veinte años de experiencia en el sector 
de telecomunicaciones en multinacio-
nales como Huawei, ZTE, INDRA, Lu-
cent Techconologies… 

Nace en 2018 para ayudar a los ope-
radores a ampliar sus redes de fibra, es-
pecialmente en entornos rurales, pro-
porcionando soluciones de alta calidad 
y costes ajustados para poder rentabili-
zar los despliegues en poblaciones de 
baja y muy baja densidad.  Merocom es 
uno de los principales proveedores de 
los despliegues del programa “Único” 
subvencionado con fondos públicos, 
con el objetivo de llevar la conectividad 
de alta velocidad a las zonas más com-
plicadas de España. Ya han desplega-
do más de 4.000 km de fibra y prevén 
desplegar más de 10.000 km más en los 
próximos 3 años. Además, han facilitado 
soluciones que permiten dar conectivi-
dad de fibra a más de 500.000 hogares. 
Actualmente, cuentan con más de 1.500 

referencias que sirven desde sus alma-
cenes situados en Ocaña (Toledo) a sus 
más de 300 clientes en España, Europa 
y Latinoamérica.

Como parte de su visión de expansión 
y diversificación, en 2023 han estableci-
do dos nuevas sociedades: Shinefar So-
lar, en España y Merocom International, 
con sede en Estados Unidos.

Shinefar Solar España es la delega-
ción del sur de Europa de la fábrica 
china de paneles solares Shinefar So-
lar, que cuenta con unas instalaciones 
de más de 35.000 m2 produciendo más 
de 3 Gigavatios cada año. Actualmente, 
cuentan con más de 5.000 clientes a ni-
vel mundial.

Merocom International nace para dar 
servicio de datos móviles, bajo la marca 
“SIMESIM”, a los turistas internaciona-
les a un precio local, sin necesidad de 
pagar los altos costes del roaming. Ac-
tualmente, ofrecen el servicio de datos 
móviles en cualquier país de Europa a 
turistas chinos. Desde julio de 2023, más 
de 180.000 turistas han utilizado sus 
servicios. En junio de 2024 comenzarán 

a comercializar sus servicios en Estados 
Unidos, Canadá y México. Antes de fina-
les de 2024 lanzarán nuevos productos 
para ofrecer sus servicios de datos en 
otros países, especialmente en Asia, 
y comenzarán su comercialización en 
toda Europa. El mercado mundial de tu-
ristas internacionales supera los 1.200 
millones y Merocom busca a ser el líder 
en este nuevo mercado.

Merocom aspira a contribuir a la 

MEROCOM SOLUTIONS
CONECTIVIDAD

www.merocomsolutions.com

Proveedor de soluciones de telecomunicaciones y energías renovables, 
especializados en equipamiento para los despliegues de fibra óptica

sociedad, facilitando la conectividad es-
tés donde estés y seas de donde seas, 
disminuyendo la huella de carbono. 
Para ello, ayudan en el despliegue de la 
fibra “low cost” en el mundo rural, per-
miten que los turistas puedan disponer 
de todos los datos que necesitan para 
estar siempre conectados sin necesi-
dad de pagar los prohibitivos costes del 
roaming y proveen paneles solares ase-
quibles para que todo el mundo pueda 
instalarlos en su residencia o empresa.

Álex Esteban y Xavier Caparrós posan en el photocall

Aliernet, una empresa fundada en 
2006 en Barcelona, ha surgido como un 
referente en el ámbito de la gestión lo-
gística, ofreciendo soluciones integrales 
a empresas de diversos sectores. Espe-
cializados en software de gestión logís-
tica, Aliernet ha consolidado su posición 
como expertos en el campo, destacan-
do por su producto estrella, Alier SGA.

Con cerca de dos décadas de expe-
riencia en el desarrollo, implantación 
e integración de soluciones logísticas, 
Aliernet se erige como un socio tecno-
lógico confiable para empresas de to-
dos los tamaños. Su compromiso con la 
calidad, la versatilidad y la fiabilidad se 
refleja en cada aspecto de su producto, 
Alier SGA, un software que ha sido desa-
rrollado y evolucionado con el feedback 
directo de sus clientes.

Una de las principales fortalezas de 
Aliernet es su capacidad de adaptación 
y flexibilidad para resolver las necesida-
des específicas de cada cliente. Esto se 
traduce en un software versátil, escala-
ble y robusto que puede ser personali-
zado para satisfacer las demandas de 
cualquier empresa, independientemen-
te de su sector o tamaño.

Alier SGA ofrece una amplia gama de 
funcionalidades y módulos que permi-
ten una gestión eficiente y ágil de todos 
los procesos logísticos. Desde la digitali-
zación y automatización de documentos 
hasta la optimización de recursos y pro-
cesos, Alier SGA se ha convertido en una 
herramienta indispensable para mejorar 
la productividad y la eficiencia en alma-
cenes y centros logísticos.

ALIERNET
SOLUCIÓN SGA

www.aliernet.com

Expertos en software de gestión logística

La innovación y la digitalización son 
pilares fundamentales en la filosofía de 
Aliernet. La empresa está en constante 
evolución, siguiendo de cerca las ten-
dencias del mercado y liderando el ca-
mino hacia la transformación digital en 
el sector logístico. Con un equipo de 
profesionales expertos en logística y 
desarrollo de software, Aliernet se en-
cuentra en una posición única para ofre-
cer soluciones innovadoras y disruptivas 
que ayuden a sus clientes a mantenerse 
competitivos en un entorno en constan-
te cambio.

Aliernet no solo se limita a ofrecer un 
producto, sino que establece relaciones 
a largo plazo con sus clientes, trabajan-
do como un socio estratégico que los 
acompaña en su crecimiento y evolu-
ción. Esta filosofía centrada en el cliente 
se refleja en cada aspecto de su nego-
cio, desde el desarrollo de productos 
hasta el servicio al cliente.

La marca se ha consolidado como un 
referente en el mercado de la gestión 
logística, ofreciendo soluciones inno-
vadoras, flexibles y personalizadas que 
ayudan a las empresas a optimizar sus 
procesos, reducir costos y mejorar su 
competitividad en un mundo cada vez 
más digitalizado. Con un compromiso fir-
me con la calidad, la innovación y la sa-
tisfacción del cliente, Aliernet se posicio-
na como el socio tecnológico ideal para 
empresas que buscan llevar su logística 
al siguiente nivel.
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VUSIONGROUP
TRANSFORMACIÓN DIGITAL

www.vusion.com/es

David Ruiz y Jean Christophe Díaz posan con el premio

En el panorama empresarial actual, la 
transformación digital se ha convertido 
en una piedra angular para la evolución 
y el éxito de las empresas en todos los 
sectores. En este contexto, VusionGroup 
destaca como un líder mundial en solu-
ciones de digitalización para el comer-
cio, marcando la pauta con su innova-
dora gama de tecnologías que están 
redefiniendo la experiencia minorista a 
nivel global.

Con un alcance que abarca Europa, 
Asia y América del Norte, VusionGroup 
presta servicios a más de 350 gran-
des grupos minoristas, posicionándose 
como un socio confiable y de vanguar-
dia en la implementación de soluciones 
tecnológicas que tienen un impacto po-
sitivo tanto en la sociedad como en el 
rendimiento empresarial.

La visión de VusionGroup es clara: 
transformar las tiendas físicas en acti-
vos digitales que impulsen un comercio 
más sostenible, eficiente y centrado en 
las necesidades de las personas. Con un 
enfoque en la integración de tecnologías 

emergentes como IoT, cloud, data e in-
teligencia artificial (IA), VusionGroup está 
en la vanguardia de la modernización 
del comercio, ofreciendo soluciones 
que van más allá de la mera digitaliza-
ción de procesos.

Desde la optimización de la gestión 
de inventario hasta la personalización 
de la experiencia del cliente en tienda, 
VusionGroup se compromete a desblo-
quear un mayor rendimiento económi-
co, promover una colaboración más flui-
da en toda la cadena de valor, mejorar 
la experiencia de compra y, al mismo 
tiempo, contribuir a la creación de em-
pleos de calidad y comunidades más 
saludables.

El portafolio de VusionGroup abarca 
seis familias de soluciones, cada una 
diseñada para abordar aspectos espe-
cíficos del comercio moderno: por un 
lado, SESimagotag (ESL & Digital Shelf 
Systems) ha revolucionado la gestión 
de precios y la visualización de produc-
tos en tienda. VusionCloud potencia la 
conectividad y la gestión de datos en 

Su tecnología transforma las tiendas físicas en activos digitales, creando
un modelo híbrido sostenible impulsado por los datos

tiempo real. Captana utiliza la visión por 
computadora y la IA para mejorar la in-
teligencia en la toma de decisiones. 
Por su parte, Memory ofrece un análisis 
avanzado de datos para obtener insights 
estratégicos, mientras que Engage es 
una plataforma de campañas dinámi-
cas y publicidad en tiendas para una 
experiencia de compra personalizada. 
Finalmente, PDidigital ofrece soluciones 
logísticas e industriales para una cadena 
de suministro más eficiente y sostenible.

Cotizando en el compartimento A de 
Euronext™ Paris y siendo miembro del 
índice SBF120, VusionGroup destaca 
como un líder indiscutible en el panora-
ma empresarial global. Su visión audaz y 
su compromiso con la innovación conti-
nua aseguran que seguirá siendo un re-
ferente en la transformación digital del 
comercio, liderando el camino hacia un 
futuro donde la tecnología y la sosteni-
bilidad se fusionan para crear un mun-
do minorista más inteligente, eficiente y 
centrado en las personas.

UKABI GROUP
PARTNER TECNOLÓGICO

www.ukabi.com

Ander Gogorza durante su discurso

Con más de tres décadas en el mer-
cado, Ukabi Group se ha erigido como 
un referente en el mundo de la tecnolo-
gía empresarial. Con un equipo de más 
de 70 profesionales altamente cualifi-
cados y la confianza de más de 3.000 
clientes, Ukabi ha demostrado ser un 
aliado sólido y confiable para empresas 
de todos los tamaños y sectores.

Desde sus inicios, Ukabi ha manteni-
do un espíritu joven y dinámico, adap-
tándose continuamente a los cambios 

del mercado y enfocándose en un ob-
jetivo primordial: ofrecer soluciones tec-
nológicas integrales que cubran las 
necesidades de sus clientes de manera 
efectiva.

Como Partner Gold de Wolters Kluwer, 
Ukabi distribuye y adapta las aplica-
ciones de esta reconocida marca para 
asesorías, empresas y comercios. Esta 
asociación estratégica ha permitido a 
Ukabi ofrecer soluciones de vanguardia 
que se adaptan a una amplia gama de 

Líderes en servicios informáticos integrales, con amplia experiencia
en soluciones de gestión, de equipos y redes informáticas

clientes, desde autónomos hasta PY-
MES con más de 200 empleados.

Además de distribuir aplicaciones, 
Ukabi cuenta con un sólido departa-
mento de Investigación y Desarrollo 
(I+D) responsable de sacar al mercado 
productos propios como el sistema de 
gestión escolar Inika y soluciones verti-
cales para ERP y facturación. Este enfo-
que innovador ha sido clave para el éxito 
de la empresa y la satisfacción de sus 
clientes.

En el ámbito laboral y fiscal-contable, 
Ukabi destaca por su equipo de profe-
sionales altamente especializados, con 
una amplia experiencia en el sector. 
Este equipo no solo ofrece soporte téc-
nico, sino que también brinda un inva-
luable apoyo para la mejora continua de 
los clientes.

El compromiso de Ukabi va más allá 
de simplemente ofrecer productos y 
servicios; la empresa busca estable-
cer relaciones sólidas con sus clientes, 
convirtiéndose en su socio tecnológico 
de confianza. Con un equipo de comer-
ciales experimentados y en constante 
formación, la compañía se esfuerza por 

comprender a la perfección las necesi-
dades de cada cliente y ofrecer solucio-
nes que impulsen su negocio.

En este camino de acompañamiento, 
Ukabi colabora con empresas de ges-
tión de subvenciones para añadir un 
valor añadido a sus clientes, haciendo 
que una parte del proyecto sea gratuita 
y ayudando al cliente en todo el proceso 
de solicitud y justificación de la ayuda. 
Muchos de estos proyectos se han ges-
tionado con el KIT DIGITAL y, a día de 
hoy, Ukabi ha superado los 650 bonos y 
más de millón y medio de euros, convir-
tiéndose en una de las empresas de la 
zona que más proyectos del KIT DIGITAL 
ha gestionado.  

El departamento de Sistemas y Segu-
ridad de Ukabi complementa su oferta 
integral, proporcionando servicios de 
infraestructura y seguridad que garan-
tizan la protección de los dispositivos 
tecnológicos de los clientes. Con téc-
nicos experimentados y una atención 
rápida y eficiente, Ukabi brinda a sus 
clientes la tranquilidad que necesitan 
para concentrarse en hacer crecer sus 
negocios.
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